	Jueves 14 de septiembre de 2006

	
	
	Min
	inicio
	final
	Tema
	Moderador

	
	Acreditación
	120´
	07:30
	09:30
	
	

	
	Apertura de puerta
	
	08:00
	
	
	

	1
	Congreso


	60´


	09:30


	10:30


	EL FUTURO DEL SERVICIO INMOBILIARIO

Dr. George Kastner
	Preguntas: Sr. Oscar Bellino

	
	COFFE BREAK
	60´
	10:30
	11:30
	

	
	Apertura Oficial
	30´
	11:30
	12:00
	Apertura oficial del congreso

	2
	Congreso


	60´


	12:00


	13:00


	EL VALOR DE MERCADO / CONCEPTOS FUNDAMENTALES Y FILOSOFÍA DEL TASADOR

Arq. Germán Gómez Picasso

HERRAMIENTAS FINANCIERAS PARA LA VALUACIÓN DE INMUEBLES
Lic. Mario Gómez

Arq. Marcelo Satulovsky

Arq. Eduardo Pereira
	Sr. Cesar Merlo



	
	ALMUERZO
	120´
	13:00
	15:00
	

	3
	Congreso


	60´


	15:00


	16:00


	PANORAMA INTERNACIONAL DE MERCADO INMOBILIARIO

Sr. Richard Wilder Ananikian Bakerdjian (C.I.M.E.CH)

Sr. Jose Maria Armándola (F.I.R.A.)

Lic. Jorge Figueredo Fleitas (Paraguay)

Dr. Joao Teodoro Da Silva  (Brasil)

Dr. Roberto Pedragosa (Uruguay)
Lic. Gonzalo Armas Cabezas (Ecuador)

Sr. Raul Lizama Bizama (Chile)
	Sr. Armando Pepe



	
	EXPO
	60´
	16:00
	17:00
	

	4
	Congreso


	20´

20´


	17:00

17:20


	17:20

18:00


	INTERRELACION DE ESCRIBANÍAS E INMOBILIARIAS

Esc. Horacio Luis Pelosi 
LEY DEL INMOBILIARIO

Dr. Julio Ruben Budasoff
	Sr. José Maria Armándola



	
	COFFE BREAK
	60´
	18:00
	19:00
	

	5
	Congreso


	60´


	19:00


	20:00


	CÓMO Y PORQUÉ SE PIERDEN COMPRADORES EN EL NEGOCIO INMOBILIARIO

Lic. Alfredo López Salteri
	Preguntas: Jorge Santillán

	
	EXPO
	60´
	20:00
	20:30
	EXPOSICIÓN  Y CIERRE DEL CONGRESO

	Viernes 15 de septiembre de 2006

	
	Acreditación
	60´
	08:00
	09:00
	
	

	
	Apertura de puerta
	
	08:00
	
	
	

	6
	Congreso


	30´

40´


	08:50

09:20


	9:20

10:00


	CLAUSULAS DE ESTABILIZACIÓN PARA CONTRATOS DE ALQUILER
Dr. Enrique Abati

RECURSOS HUMANOS

Lic. Graciela Garone 
	

	
	COFFE BREAK-EXPO
	60´
	10:00
	11:00
	COFFE BREAK – EXPOSICIÓN
	

	7
	Congreso


	60´


	11:00


	12:00


	NEGOCIACIÓN CREATIVA EN EL MUNDO INMOBILIARIO

Lic. Francisco Ingouville
	Preguntas: Arq. Alberto Scigliano

	
	ALMUERZO
	150´
	12:00
	14:30
	

	
	CHARLA ESTUDIANTES
	60´


	13:00


	14:00


	PRACTICA PROFESIONAL INMOBILIARIA

Sr. Fortunato Suppa

Lic. Francisco Ingouville
	

	8
	Congreso


	60´


	14:30


	15:30


	CREATIVIDAD E INNOVACIÓN EN EL ARMADO DE PROYECTOS INMOBILIARIOS

Arq. Damián A. Tabakman
Arq. Daniel Mintzer 

PUBLICIDAD EN EL MERCADO INMOBILIARIO

Lic. Paco Savio
	Arq. Alberto Scigliano



	
	EXPO
	60´
	15:30
	16:30
	

	9
	Congreso


	30´

40´


	16:30

17:00


	17:00

17:30


	EMPRESAS DE FAMILIA
Lic. Jorge Alonso
EL PROFESIONAL INMOBILIARIO DEL SIGLO PASADO FRENTE AL 2020

Arq. Estela Reca 

Lic. Mario Gómez

Arq. Juan Carlos Franceschini 
	Dr. Héctor D’Odorico



	
	COFFE BREAK
	60´
	17:30
	18:30
	COFFE BREAK – EXPOSICIÓN

	
	
	
	18:30
	18:50
	CIERRE DEL CONGRESO CON SALUDOS / AGRADECIMIENTOS ENTREGAS DE PLACAS Y SORTEOS

	10
	Congreso


	60´


	18:50


	19:50


	MARKETING PARA INMOBILIARIOS

Lic. Andres Frydman
	Preguntas: Jorge Dorado

	
	EXPO
	60´
	19:50
	20:30
	


Jueves 14 de septiembre de 2006

	inicio
	Tema

	09:30


	EL FUTURO DEL SERVICIO INMOBILIARIO

Dr. George Kastner

	12:00


	EL VALOR DE MERCADO / CONCEPTOS FUNDAMENTALES Y FILOSOFÍA DEL TASADOR

Arq. Germán Gómez Picasso

El Valor de Mercado

Principios fundamentales de tasación

Métodos básicos de valuación

Recopilación de información

Información, interpretación y comunicación
HERRAMIENTAS FINANCIERAS PARA LA VALUACIÓN DE INMUEBLES

Lic. Mario Gómez

Fundamentos de la Valuación Inmobiliaria.

Relación entre valuación y entorno económico.

Teoría y principios económicos básicos en valuación 

Aplicación técnicas financieras para valuar inmuebles

Estudio de casos del mercado argentino
HERRAMIENTAS PARA LA VALUACIÓN DE TERRENOS URBANOS

Arq. Marcelo Satulovsky

Arq. Eduardo Pereira
Variables que inciden en la formación del precio

Aplicación en casos prácticos

	15:00


	PANORAMA INTERNACIONAL DE MERCADO INMOBILIARIO

Sr. Richard Wilder Ananikian Bakerdjian (C.I.M.E.CH)

Sr. Jose Maria Armándola (F.I.R.A.)

Lic. Jorge Figueredo Fleitas (Paraguay)

Dr. Joao Teodoro Da Silva  (Brasil)

Dr. Roberto Pedragosa (Uruguay)
Lic. Gonzalo Armas Cabezas (Ecuador)

Sr. Raul Lizama Bizama (Chile)

	17:00


	INTERRELACION DE ESCRIBANÍAS E INMOBILIARIAS

Esc. Horacio Luis Pelosi 
LEY DEL INMOBILIARIO

Dr. Julio Ruben Budasoff

	19:00


	CÓMO Y PORQUÉ SE PIERDEN COMPRADORES EN EL NEGOCIO INMOBILIARIO

Lic. Alfredo López Salteri

Momentos claves de su trabajo como agente inmobiliario

Llamadas entrantes por avisos clasificados o carteles

Precalificando al comprador

La proximidad al comprador

Modelo para incrementar la captación de compradores.

Medición de la efectividad

Acciones para la mejora continua


Viernes 15 de septiembre de 2006
	08:50


	CLAUSULAS DE ESTABILIZACIÓN PARA CONTRATOS DE ALQUILER
Dr. Enrique Abati

Cláusulas de estabilización:

Alquiler como obligación alternativa a elección del locatario (art. 635 Cód. Civil)

Alquiler escalonado o progresivo

Alquiler referido a productos (cuotativo)

Alquiler con indexación en suspenso

Alquiler constituido por suma predeterminada y porcentaje de ventas.

Cláusulas nulas e ineficaces
RECURSOS HUMANOS

Lic. Graciela Garone 

Como captar talento

La selección de la gente adecuada

Como lograr “que se pongan la camiseta”

Como mejorar el desempeño

Como saber cuanto pagar y dar reconocimiento

La retención de talentos

Como identificar potencial

La competitividad

	11:00


	NEGOCIACIÓN CREATIVA EN EL MUNDO INMOBILIARIO

Lic. Francisco Ingouville

La aplicación de la Escuela de Negociación de Harvard a la vida diaria del profesional inmobiliario

Cómo negociar la comisión

Mejores relaciones y mejores resultados

Como consolidar el valor del intangible que vende la empresa inmobiliaria

Se puede agrandar la torta en la compraventa de inmuebles?

	13:00


	PRACTICA PROFESIONAL INMOBILIARIA

Sr. Fortunato Suppa

Lic. Francisco Ingouville

	14:30


	CREATIVIDAD E INNOVACIÓN EN EL ARMADO DE PROYECTOS INMOBILIARIOS

Arq. Damián A. Tabakman
Arq. Daniel Mintzer 

Emprendimientos Actuales - Edificios Clones

Evitemos el Camino al fracaso: innovación y creatividad

Como diferenciarse para ser exitoso en un mundo competitivo

Como ser un verdadero Developer
PUBLICIDAD EN EL MERCADO INMOBILIARIO

Lic. Paco Savio

Creación de una 

Definición de producto

Publicidad tradicional y no tradicional

Inmobiliarias tradicionales contra revolución del marketing creativo

Comunicación de un proyecto

La creatividad al poder

Definición conceptual y creativa de un proyecto inmobiliario

	16:30


	EMPRESAS DE FAMILIA
Lic. Jorge Alonso

El desafío de preparar la sucesión directiva

La introducción planificada del sucesor natural

Convertir la empresa de familia en organización empresaria

La sinergia familiar en la gestión empresaria
EL PROFESIONAL INMOBILIARIO DEL SIGLO PASADO FRENTE AL 2020

Arq. Estela Reca 

Lic. Mario Gómez

Arq. Juan Carlos Franceschini 

Transformación en el mundo y en el pais de los primeros loteos frente a la comercialización de los inmuebles en el 2020

Herramientas que necesita es broker para operar en la realidad de hoy

Los sucesos en los próximos 10 a 15 años

Proceso de transición desde el negocio inmobiliario a la industria del Real Estate

De Kanmar a Nordelta, una historia de desarrollo

Proceso de las urbanizaciones

	18:50


	MARKETING PARA INMOBILIARIOS

Lic. Andres Frydman


